СЦЕНАРИЙ ПРОВЕДЕНИЯ семинара  
«Особенности финансового воспитания в приемной семье»
Презентация расположена во вкладке на сайте АРФГ: https://fincubator.ru/projects-arfg/rid/doc/volunteer/ 

	№ слайда или дидакт. материал
	Деятельность спикера
	Деятельность участников встречи
	Тайминг

	Ведущий представляет спикера, объявляет тему сегодняшней встречи
	Спикер поддерживает беседу, дает вводную информацию к беседе.
	
	2 минуты

	Слайд 3
«Для чего надо повышать финансовую грамотность школьников»
	Спикер представляется. 
Дает определение «приемной семье», актуализирует тему беседы, разъясняет её.
 
	Участники встречи (при наличии возможности обратной связи)  высказывают свои предположения, начинают обсуждение. 
	2 мин.

	Слайд 4
«Задачи финансового воспитания в приемной семье»
	Спикер говорит о том, какие задачи стоят перед приемными родителями в процессе финансового воспитания. 
· Помочь детям осознать и исправить социально неодобряемые модели финансового поведения,
· Объяснять природу денег, 
· Разъяснять принципы оплачиваемого труда,
· Сообщать правила обращения с личными финансами,
· Прививать полезные привычки по сбережению семейного бюджета,
·  Показывать образцы правильного взаимодействия с финансовыми организациями, 
· Раскрывать финансовые уловки, мошенничество,
· Учить анализировать предлагаемые финансовые услуги. 
	Слушают, смотрят на слайд 4
	2мин.

	Слайд 5
«Причины акцентного внимания в приемной семье»
	Спикер разъясняет, почему именно в приемной семье так остро стоит вопрос времени на обучение и особенностях восприятия информации у приемных детей
	Слушают, смотрят на слайд 5
	1 мин.

	Слайд 6
«Основные проблемы финансового воспитания в семье»
	Спикер разъясняет, какие проблемы есть в плане общения на тему финансов у детей и родителей в целом, и в приемной семье в частности
	Слушают, смотрят на слайд 6
	1 мин.

	Слайд 7
«Определение финансово грамотного человека»
	Спикер зачитывает со слайда все признаки, которые были проиллюстрированы в ситуациях. Предлагает приемным родителям, педагогам оценить свои знания при помощи данной информации. 
Финансово грамотный человек:
- планирует свои доходы и расходы (ведет семейный бюджет)
- не имеет долгов, которые не может отдавать
- откладывает деньги, умеет копить
- сравнивает условия при покупке товаров, смотрит, где дешевле и лучшего качества
- не попадается на обман с деньгами (финансовое мошенничество)
- распределяет свои траты: сначала покупает самое необходимое, а только потом то, что хочется
- знает свои права и может их защитить».
Далее спикер подводит к обсуждению характеристик финансового грамотного человека, задает вопрос:
- «Если вы посмотрите на данные параметры и попробуете предположить, по скольким из них вы можете ответить: Да, я соответствую? Вы можете предположить, за какой период необходимо обучить детей всем этим знаниям?» 
- «Да, совершенно верно. Далеко не каждый взрослый может сказать, что он соответствует требованиям по степени знаний основ финансовой грамотности. Однако мы понимаем, что перед нами стоит задача постепенно обучать детей, передавая им свои знания и опыт для того, чтобы выпустить их во взрослую жизнь «подготовленными».
Спикер задает вопрос: «Как же общаться по тебе финансов с детьми 5-6 лет? О чём им рассказывать? В какой форме доносить информацию?
	Слушают, смотрят на слайд 7


Производят анализ, (при наличии возможности обратной связи)  отвечают на вопросы, вступают в дискуссию.
	5 мин.

	Слайд 8 
«Проблемы обучения финансовой грамотности»
	Спикер обращает внимание родителей и педагогов на проблему освоения детьми основ финансовой грамотности. Финансовая грамотность ≠ 
Финансовая осознанность. Обращает внимание на то, что все преподавание ведется в рамках Национальной стратегии по финансовой грамотности 2024 – 2030 гг.
Задает вопросы, действительно ли это так? 
	Участники делятся своими предположениями. 

	3 мин.

	Слайд 9 «Схема финансово-осознанного человека»
	Спикер обращает внимание участников на то, что в рамках Национальной стратегии поставлены задачи добиться повышения финансовой осознанности. Разъясняет это понятие на примере данной в презентации схему, делает акцент на цель:  «Развивает финансовую культуру своей семьи»
	Слушают спикера, фиксируют информацию 
	3 мин.

	Слайд 10 
«Задачи воспитания в семье»
	Спикер обращает внимание участников на то, что Только семья может научить ребенка:
· как выстраивать теплые доверительные, межличностные отношения, 
· базовым бытовым навыкам самообслуживания,
· дать необходимые знания для повседневной жизни, 
· правилам жизни в социуме, понимая основные требования общества,
· разумному обращению с финансами..
Спикер спрашивает приемных родителей о том, какие еще навыки ,как они полагают, необходимо дать подростку для успешной социализации и встраивания во взрослый мир.
	Слушают спикера, записывают информацию, отвечают на вопрос 
	4 мин.

	Слайд 11
«Путь приемного родителя»
	Спикер обращает внимание участником на последовательность прохождения пути приемного родителя. (Скорее нужно для педагогов и волонтёров финансового просвещения, чтобы они понимали все этапы).
	Слушают спикера, фиксируют информацию
	2 мин

	Слайд 12
«Сложности адаптации»
	Спикер делает акцент на периоде адаптации, который проживает и приемный ребенок на протяжении довольно продолжительного времени: от 5 месяцев до 2 лет, в этот период приемные родители еще не являются для приемного ребенка значимыми взрослыми. 
	Слушают спикера, фиксируют информацию
	2 мин

	Слайд 13 
«Проблематика финансового воспитания в приемной семье»
	Спикер делает переход тому, что приемные дети приходят в семью со своим непростым жизненным багажом, и им трудно сразу же воспринять те правила и установки, которые транслируются в приёмной семье. 

Возникающие сложности могут привести к столкновению интересов и характеров, эмоциональному выгоранию приемных родителей.
	[bookmark: _GoBack]Участники слушают спикера, смотрят на экран. вступают в дискуссию. 
	3 мин.

	Слайд 14
«Задачи финансового воспитания в семье»
	Спикер обращает внимание на особенности приемной семьи и воспитания в ней. Те задачи, которые стоят перед ними, осложняются особенностями психики и реакций детей с опытом сиротства.
	Участники приводят свои примеры, дают  ответы на вопросы спикера.
	2 мин.

	Слайд 15
«Откуда потребительское отношение»
	Спикер делает акцент на потребительском отношении приемных детей к труду и усилиям приемных родителей.
	Участники (при наличии возможности обратной связи)  задают вопросы, дают  ответы на вопросы спикера.
	2 мин.

	Слайд 16
«Финансовое воспитание в ЦССВ»
	Спикер говорит о том, какими знаниями обладает ребенок с опытом проживания в ЦССВ, а какие знания отсутствуют, и разъясняет, по какой причине это происходит.
	Слушают, фиксируют информацию
	2 мин.

	Слайд 17
 «Базы методических разработок»
	Спикер предлагает педагогам обратить внимание на разработанные методические материалы по теме финансовой грамотности, дает ссылки на основные порталы. 
	Слушают, фиксируют информацию
 
	3 мин.

	Слайд 18
«Возникновение психотравмы»
	Спикер обрисовывает некоторые аспекты возникновения психотравмы у приемного ребенка ,как она влияет на учебу, восприятие информации: отрицательно, происходит задержка физического и психологического развития из-за сильнейшего стресса.  
	Участники (при наличии возможности обратной связи)  задают вопросы, дают  ответы на вопросы спикера.
	3 мин. 

	Слайд 19
«Ошибочные действия приемных родителей»
	Спикер делает акцент на ошибочные ожидания и неверные поступки приемных родителей, за которыми следует ощущение «неправильности» приемных детей, их глубокой неблагодарности. Важно понять, что тот жизненный и житейский опыт, который есть у родителей ,не равен опыту приемного ребенка. У него ИНОЕ восприятие мира и жизни в целом, другие понятия, он был в асоциальной среде, его представления о жизни могут быть искажены с точки зрения нормы восприятия. 
	Участники приводят свои примеры, дают  ответы на вопросы спикера.
	2 мин.

	Слайды 20-22
«Последовательность финансового воспитания в семье»
	Спикер дает вариант последовательных шагов для приемных родителей по финансовому воспитанию приемного ребенка, его обучения основам финансовой грамотности и социализации. Отдельное внимание уделяется подросткам и тому, как приемному родителю позаботиться о себе.
	Слушают, фиксируют информацию
	3 мин.

	Слайды 23-24 
	 Спикер дает приемным родителям информацию, как при помощи тематических  мультфильмов и фильмов заинтересовать детей вопросами финансового просвещения и дать в игровой форме первые знания.
	Слушают, фиксируют информацию
	3 мин.

	Слайд 25 «Персональный навигатор
по финансовой грамотности 
для всех возрастов» 
 
	Спикер обращает внимание родителей на информацию, размещенную на слайде «Рекомендации родителям по книгам, аудио и видео ресурсам, с помощью которых можно поддерживать знания детей и углублять их. 
http://fincubator.ru/science/library/books/andreeva-ma-a-am-pa-a-ap/#link_metod
 Спикер отвечает на возникшие вопросы. 
	Смотрят на слайды, делают фото ссылок.
Задают дополнительные вопросы спикеру.
	3 мин.

	Слайд 26
«Мама, папа, научите»»
	Для приемных родителей специально подготовлена и издана при поддержке АРФГ в издательстве Просвещения книга «МАМА/ ПАПА, дайте денег! 
Как воспитать у детей разумное отношение к финансам?»
Как помочь приемным детям адаптироваться к реальной жизни и подготовить к самостоятельному проживанию после достижения возраста 18 лет
	Смотрят на слайды, делают фото ссылок.
Задают дополнительные вопросы спикеру.
	3 мин.

	Слайд 27
«Мама, папа, дайте денег!»
	Для поддержки родителей создана книга «Мама, папа, дайте денег!! Как воспитать у детей разумное отношение к финансам», в которой вы можете почерпнуть сведения о том. Как, какими словами в каком возрасте обсуждать темы по финансовой грамотности и какие игры, мультфильмы и фильмы вам могут помочь в этой деятельности
	Смотрят на слайды, делают фото ссылок.
Задают дополнительные вопросы спикеру.
	3 мин.

	Слайд 28
	Спикер обращает внимание участников на возможность присоединиться к родительскому сообществу в социальной сети ВКонтакте: rid_govorim_o_finansah
Прощается с участниками .отвечает на возникшие вопросы. 
	Смотрят на слайды, делают фото ссылок.
Задают вопросы спикеру.
	3 мин.

	 
	 
	 
	60 минут



